	
	Приложение 5
к  Порядку предоставления субъектам малого и среднего предпринимательства Тутаевского муниципального района субсидий на субсидирование части затрат, связанных с приобретением оборудования в целях создания и (или) развития либо модернизации производства товаров (работ, услуг)

Форма 



ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ
приобретения оборудования в целях создания и (или) развития
либо модернизации производства товаров (работ, услуг)

1. Общие сведения 

	Наименование организации
	

	Наименование проекта модернизации
	

	Цель приобретения оборудования (в целях создания и (или) развития производства / модернизации производства товаров (работ, услуг))
	

	Наименование оборудования,
его марка и модель
	

	Год выпуска оборудования
	

	Страна-производитель
	

	Затраты на приобретение оборудования, тыс. рублей
	

	Затраты на транспортные услуги, монтажные услуги, прочее, тыс. рублей
	

	Всего затрат, тыс. рублей
	

	Сумма запрашиваемой субсидии на возмещение части затрат, связанных с приобретением оборудования в целях создания и (или) развития либо модернизации производства товаров (работ, услуг) (далее – субсидия), тыс. рублей
	



2. Плановые показатели эффективности приобретения оборудования в целях создания и (или) развития либо модернизации производства товаров (работ, услуг)

	Наименование 
показателя
	Порядок расчета
	Показатель



	1
	2
	3

	Производительность труда сотрудника за год, предшествующий году подачи заявления об участии в конкурсном отборе на предоставление субсидии, тыс. рублей
	рассчитывается как отношение объема производства за год, предшествующий году подачи заявки, к среднесписочной численности сотрудников за год, предшествующий году подачи заявки
	

	Плановое увеличение объемов производства предприятия в результате предоставления субсидии 
	рассчитывается как отношение планового объема производства за год, следующий за годом предоставления субсидии к году предоставления субсидии
	

	Плановая производительность труда сотрудника на конец года, следующего за годом предоставления субсидии,
тыс. рублей

	рассчитывается как отношение планового годового объема производства в году, следующем за годом предоставления субсидии, к среднесписочной численности работников в году, следующем за годом предоставления субсидии 
	



2. Бизнес

2.1.Краткое описание истории бизнеса.
          2.2. Производимый товар.
2.3. Наличие основных средств.
Машины/оборудование, используемые для бизнеса, в том числе приобретенные в рамках субсидии  (отметить символом ) (добавить строки при необходимости):

	№ п/п
	Наименование машин/оборудования
	Количество, штук
	Год выпуска
	Собственность/аренда

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	Итого
	
	
	



Здания/помещения, используемые для бизнеса, в том числе приобретенные (построенные) в рамках проекта (отметить символом ) (добавить строки при необходимости):

	№ п/п
	Наименование объекта
	Место-нахождение
	Назначение
	Площадь, кв. м
	Собственность/
аренда

	
	
	
	
	
	

	
	Итого
	
	
	
	



2.4. Численность сотрудников за год, предшествующий году, в котором подана заявка_________________________________________.
2.5. Среднемесячная заработная плата за квартал, предшествующий кварталу, в котором подана заявка, тыс. рублей______________________.
2.6. Оценка сильных и слабых сторон бизнеса по сравнению с  конкурентами 

	№
п/п
	Конкурент,
адресные данные,
вид деятельности
	Продукт
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



2.7. Способы преодоления конкуренции:_______________________
________________________________________________________________

Вывод: _____________________________________________________

3. Продукт

3.1. Описание продукции (краткое описание отличительных особенностей, которые позволяют продукции конкурировать (ставят ее вне конкуренции) в отношении ценообразования и (или) качества и (или) условий поставки и другое)________________________________________________.
3.2. Портрет клиента (описание области применения), потенциальные покупатели продукции (на основе каких факторов клиенты принимают решение о покупке; какой уровень их дохода; какой тип продвижения товара на рынок будет стимулировать их покупки)_______________________________________________________.
3.3. Информация о востребованности практических результатов производства_____________________________________________________
________________________________________________________________.



4. Продажи

4.1. Описание ниши на рынке (территория, сегмент рынка, позиционирование, необходимое качество и количество продукции) ________________________________________________________________________________________________________________________________.
4.2. Каналы продаж (пути реализации продукции) (каналы распределения продукции по рыночным сегментам, способы распространения информации о продукции)________________________.
4.3. Цена за единицу продукции (рублей) (уровень цен, уровень цен в сравнении с конкурентами, существует ли какая-либо система скидок, специальные условия оплаты) _______________________________ ________________________________________________________________.
4.4. Конкуренты, наиболее распространенные продукты-аналоги (добавить строки при необходимости):

	Наименование 
продукта-аналога
	Компания-производитель
	Месторасположение

	1
	2
	3

	
	
	



4.5. Преимущества вашего продукта перед аналогами:

	Наименование 
продукта-аналога
	Компания-производитель
	Месторасположение

	1
	2
	3

	
	
	



4.6. Сезонность спроса ______________________________________

5. План реализации

5.1. Краткое описание общей стратегии реализации ______________ ________________________________________________________________
________________________________________________________________.
5.2. Временной график реализации с указанием начала и продолжительности основных стадий, а также промежуточных этапов (фаз) (добавить строки при необходимости):

	Этап
	Начало
	Окончание
	Результат этапа

	1
	2
	3
	4

	
	
	
	




6. Финансы

6.1. Общая стоимость________________________________________.
6.2. Сумма вложенных средств________________________________.
6.3. В том числе собственные средства (в рублях и процентах к общей стоимости) _________________________________________________.
6.4. Сумма требуемых дополнительных инвестиций (при необходимости) _________________________________________________________.
6.5. Существующие источники финансирования проекта, в том числе кредит, заем и прочие.

	Источник финансирования
	Объем 
финансирования
	Условия финансирования

	1
	2
	3

	
	
	



7. Результаты и планы реализации проекта
(в том числе целевые показатели)

	Наименование показателя
	2015 год
	2016 год (план)
	2017 год (план)
	2018 год (план)



	1
	2
	3
	4
	5

	Выручка, тыс. рублей (целевые показатели) 
	
	
	
	

	Чистая прибыль, 
тыс. рублей
	
	
	
	

	Налоги и взносы, уплаченные в бюджеты всех уровней и внебюджетные фонды, тыс. рублей
	
	
	
	

	Среднемесячная начисленная зарплата работников (годовой фонд заработной платы/12), тыс. рублей
	
	
	
	

	Среднесписочная численность сотрудников на предприятии (целевые показатели) 
	
	
	
	

	Количество модернизированных рабочих мест
	
	
	
	

	Размер выработки на 
1 работающего, тыс. рублей
	
	
	
	



8. Информация о сроке окупаемости вложений: __________________
Срок окупаемости вложений: __________________________месяцев.



	«____»__________________ 20___г.

	
	

	Руководитель субъекта малого (среднего) предпринимательства
	
	
	

	М.П.
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)
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